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“ALMANYA'DA SIRKET KURDUK”

sas, aliminyum profil, PVC profil, kompozit panel,

panjur, kepenk sistemleri ve aliminyum yassi

mamuller Gretimi alaninda sektoriin en biyiik
- oyunculanndan biri. Gectigimiz yil 550 milyon dolar
ciroyla kapatan sirket, insaat, otomotiv, ticari araclar, ambaildaj,
beyaz esya ve deniz araclan gibi bircok sektdre hizmet
veriyor, lhracat anlaminda da giiclii bir pozisyonu olan Asas’in
cirosunun yiizde 55'ini ihracat gelirleri olusturuyor. Sirket 90'dan
fazla ilkeye ihracat yapiyor.

Gectigimiz yil tonaj olarak yiizde 25 biiyiidiklerini belitten
Asas Genel Miidiri Derya Hatiboglu, bu biiyimenin itici
giiciinin dretim ve satisi ciddi sekilde artan yassi mamuller
ve ekstriizyon, PVC ve panijur is birimlerinin yurt disindaki
konumlanni daha da giiclendirerek ihracat hacimlerini
artirmalan oldugunu ifade ediyor.

Sirketin bu yilki bilyiime ritmine gelince... Hatipoglu, bu
yil da biiyime motorunun ihracat oldugunu ifade ediyor. Yurt
icinde faaliyet gosterdikleri segmentlerde yiizde 30’lara varan
diisiise dikkat ceken Hatiboglu, “Ana olarak yassi mamuller,
PVC profiller ve panjur is birimlerinde ihracati daha da artirma
hedefimiz var. Tonaj olarak yiizde 15'ten fazla biylimeyi
planliyoruz; ancak 2019 yilinda aliiminyumun uluslararasi
piyasalarda deger kaybetmesi nedeniyle ABD dolan cinsinden

ciromuz 2018’e benzer seviyelerde kalabilir” diye konusuyor.

Hatipoglu'na gore ticaret savaslarinin cok yogun olarak
basladigl, ara ara durdugu sonra aniden tekrar basladigi
glnimiizde, orta-uzun vadeli varsayimlara dayali stratejiler
iiretmek anlamli olmaktan cikti. ihracat yapan tiim sirketlerin
hem Uretim hem pazarlama-satis alanlannda ¢ok daha cevik
olmak ve cok hizi degisen kosullara ayak uydurabilecek
yonetisim sistemlerini hayata gecirmek zorunda olduguna
dikkat ceken Hatipoglu, bu konudaki disiincelerini séyle
paylasiyor:

“Bu tarz bir yonetim modeli klasik dinamik biitce
yapilanndan da ote bir yaklasimi gerekli kiliyor. Firsat ve
risklerin siirekli takip edildigi, a-b-c-d planlannin yapildigi ve
kararlann cok hizl bir sekilde aksiyona dénebildigi bir yapidan
bahsediyorum. &niimiizdeki donemde ana pazarlanmizin yine
Bati Avrupa ve Kuzey Amerika olacagini dngérmekle birlikte
su anda yer almadigimiz pazarlan da mercek altina alarak
ilerleyecegiz.”

Asas cephesinde 6nemli bir haber daha var. Sirket
ihracat ayaginda 25 yildir kendisi icin bilylik 6nem tastyan
Almanya’da 2018 yilinda bir sirket kurdu. Bu acilimla basta
Almanya olmak izere Bati Avrupa’daki musterilerine daha
yakindan hizmet verebilmeyi istediklerini belirten Hatiboglu,
“Teknolojik katma degerli triinlerde faaliyetlerimizi artirmayi ve
yeni ticari is birliktelikleri imkanlanm degerlendirerek Avrupa
ile olan ticari faaliyetlerimizi gelistirmeyi hedefliyoruz” diyor.

“DOGADA KAMP YAPIYORUM”

Derya Hatiboglu, is disinda dogada zaman gecirmeyi, uzun yiriyisler
ve kamp yapmayi seviyor. “Her tirli sporla ugrasmaktan ve futbol basta
olmak izere spor misabakalanni seyretmekien, bilmedigim seyler

hakkinda okuyup yeni bilgiler edinmekten biyiik keyif aliyorum” diyor.
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